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碧桂園 2016 年首四月合同銷售額 649.2 億元人民幣 

 

同比顯著上升 167%，領跑行業 

 
* * * 

 

（2016 年 5 月 3 日 ─ 香港）中國最大的城鎮化住宅房地產開發商 ─ 碧桂園控股

有限公司（下稱「公司」，股份代號：2007，連同其附屬公司稱「碧桂園」或「集團」）

宣佈，2016 年首四月，本集團連同其合營和聯營公司，共實現銷售金額約 649.2 億

元（人民幣，下同），合同銷售面積約 830 萬平方米，同比分別顯著增長約 167%和

116%，領跑行業。 

 

業績增長，首先得益於本集團成功把握全國範圍內城鎮化機遇以及政策紅利。自2015

年以來，政府已針對房地產行業進行定向刺激，房地產市場迎來寬鬆政策週期。當前，

由城鎮化所帶來的置業及其他需求仍然長期存在，而在此基本面之下，配合政策支

持，深入挖掘城鎮化所帶來的紅利，提高產品競爭力，加快資產周轉是碧桂園較好完

成業績的關鍵。 

 

在城鎮化持續深化、國家政策利好和融資環境寬鬆的大背景下，碧桂園積極順應市場

整合趨勢，加強核心城市拓展。以截至 3 月 31 日目標為北上廣深四個一線城市的土

地儲備為例，預計該等儲備將於 2016 年及以後為本集團提供總可售貨值約 2,109.2

億元，合計約 2,218 萬平方米。其中，以深圳為目標市場的項目共有 29 個，總可售

貨值約 1,543.9 億元，合計約 1,721 萬平方米，今年以來持續熱銷，如 3 月 26 日，

以深圳為目標市場的東莞松湖碧桂園開盤當天創下 25 億元的成交額，截至 4 月 30

日，松湖碧桂園合同銷售額已達 29.3 億元。 

 

成功把握推盤節奏，適時推出適銷對路的產品，也是促進業績增長的有利因素。本集

團於「五一」假期（即 4 月 30 日至 5 月 2 日）合共於全國推出 11 個新盤，貨值為

89.5 億元，舊盤新推的貨值為 48.5 億元，新推總貨值達 138.0 億元。「五一」期間

本集團連同其合營和聯營公司共實現銷售認購金額 160.1 億元。 

 

集團合夥人制度也為業績增長提供了強大的動力：截至 2016 年 3 月底，共有 243 個

項目引入合夥人制度，其中有 95 個項目開盤在售，自 2014 年 10 月引入該機制以

來累計合同銷售額達 531 億元，測算累計簽約淨利潤率約 13%。合夥人制度成功實 
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現了職業經理人與公司的共同進退，使得公司投資風險降低，實現盈利水平與營運效

率的提升。 

 

碧桂園將繼續堅持審慎的財務管理方針，合理進行融資安排，持續優化本集團土地儲

備，充分發揮合夥人制度的優勢，積極把握全國範圍內城鎮化機遇以及政策紅利，努

力為資本市場、為客戶及社會創造更大價值。 

 

－ 完 － 

 

碧桂園背景資料 

碧桂園是中國具領導地位的綜合性房地產開發商之一。集團採用標準化的管理模式，業務

包含物業發展、建安、裝修、物業管理、物業投資、酒店開發和管理等。此外，「碧桂園」

品牌於 2006 年獲中國工商行政管理局認定為房地產界的中國馳名商標。碧桂園於 2007 年

9 月 1 日成為摩根士丹利資本國際環球標準指數成分股之一，並於 2007 年 9 月 10 日成為

恒生綜合指數及恒生中國內地綜合指數成分股。 

 

前瞻性資料 

本新聞稿載有前瞻性聲明。該等前瞻性聲明乃基於當前預測作出。該等聲明並非未來事件

或結果的保證。未來事件及結果涉及若干風險、不確定性以及難以預測的假設。實際事件

及結果可能由於各種因素變化而導致與本公佈所載說明出現重大分歧，包括本公司及其子

公司業務及財務狀況的變動、中國經濟和物業市場情況的變化、以及資本市場整體上的變

動。 

 

如有垂詢，請聯繫： 

 

iPR 奧美公關 

劉麗恩/ 劉碧思/ 徐詠妍/ 陳嘉瑤 

電話： (852) 2136 6952/ 2136 6953/ 2136 8059/ 3920 7647 

傳真： (852) 3170 6606 

電郵：  cg@iprogilvy.com 


